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= Informazioni generali
v Spin-off dell’'Universita di Pisa, fondata nell’Ottobre 2003
v' Regular Member del WiMAX Forum da Gennaio 2006
= Skill
v BWA: 802.11x, WIiMAX, IMT-2000, WCC, Tecnologie Proprietarie
v Piattaforme di AAA/Billing

= Servizi
v Consulenza Strategica: Marketing Plan, Dimensioning Plan, Technical And
Economic Plan, Business Plan, Competitive Analysis

v Radio project

= Prodotti

v WIinRPT/TEA™: tool per analisi tecnico-economiche di infrastrutture BWA
v WROPT™: piattaforma Radius/AAA multitecnologia e multiservizio

= R&D

v Mesh Network
v Sonda di qualita per reti wireless
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= I BWA: una clamorosa pubblicita o un business reale?
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= Business Case: modelli e step operativi
= Un esempio di Business Case

= Conclusioni
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Il BWA: una clamorosa pubblicita o un business reale?
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. - i
Una realta imminente

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
........

* -

- Mancanza di standard — Presenza di nuovi standard e dei reIativE
: i i processi di certificazione :
(es. WiMAX Forum)

— Costi piu bassi dei dispositivi

- Assenza di interoperabilita
— Dispositivi proprietari costosi
- Poche Risorse Frequenziali

: - Risorse Frequenziali disponibili
i- Ruolo dominante delle tecnologie wired: i

i- Interoperabilita tra apparati prodotti da:g

]
.
.
U
g
0
*

.........
----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

Cosa promette il BWA:

v Universo Utente: maggiore flessibilita nell’accesso ai servizi broadband
(concetto di “always on”).

v Universo Operatore: investimenti infrastrutturali piu contenuti, minor time-
to-market e maggiore competizione nella rete d’accesso.
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Business Case: modelli e step operativi
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Modello <—

1

Source: WiTech
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o

- - SU Class
Service Types | | Average Traffic —| Service Scenario

% User Number /
Service Scenario

User Number

Radio Propation Broadband
i Model Wireless
Service Class 0 Technology
Coverage Area / Cell Area _| Frequency Band

Capacity Demand

Service Scenario

Service Class

Tariff (t)
Penetration
Function (t) Roll-out _ )
Function (t) Site Number

% SU Class /

Service Scenario- Equipment and
Service Class Service Price (t)
Revenue | | Opex | | Capex | | Time Evaluation

Economic Results

Source: WiTech
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Analisi di Marketing

1. Audit - predisposizione alla tipologia di servizio e alla tecnologia

2. Analisi socio-demografica sull’area di interesse > definizione di
un target di obiettivo

3. Definizione delle Classi di Utenza e relativi servizi/device

4. Forecast previsionali a breve e medio termine 3/5 anni >
numeri per |I'analisi della sostenibilita del business

5. Analisi della concorrenza (Broadband Operator
Wired/Wireless) —> fattori critici per il successo e analisi di
penetrazione

6. Analisi sui singoli scenari (Urban, SubUrban, ExUrban, Rural)

o -
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Analisi tecnica

1. Scelta dei parametri - tecnologia, tipologia di scenario, modello di
radio propagazione, prodotto

2. Determinazione del Cell Layout - analisi dei requisiti di
copertura e capacita:

v' Requisiti di Copertura > Prima fase di Servizio

v' Requisiti di Capacita 2 Penetrazione Utenti a regime

Necessita di Modelli in grado di stimare la
capacita della rete e di realizzarne un
corretto dimensionamento

o -
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CAPEX e OPEX

Necessita di Audit e RFI (Request For Information)

Logic sector
Passive components
Support Backbone
Networking elements Installation
Site acquisition Maintenance
Backbone activation Site lease
Project
Test activities

Installation
SU equipment Maintenance of SU
NMS SW platform
Backbone
Networking elefnente Maintenance of service center
Implementation Maintenance of NMS SW platform
NMS HW and SW platforms Maintenance of AAA-Billing SW platform
AAA-Billing HW and SW platforms
Backbone activation

Source WiTech
Source WiTech
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Analisi dei Risultati

Analisi Economica Finanziaria e Sensitivita

Urban Scenario
2000000
CAPEX: Urban Scenario 1500000
800000 OPEX:Urban Scenario 1000000 4 = = Cumulative Cash Flow-
FCD
700000 —s—NPY - FOD
- 1600000 v s0m
1 — — Cumulative Cash Flow-|
600000
1400000 D
- . . —a— NPV - TOD
500000 — e a
1200000
W Senice Certer
w 400000
— @ Base Station 1000000 4 B Senice Center -500000 4
300000 O Subscriber Urit — - || | |mBase Staton
w 500000
o Spectrum License O Subscriber Urit -1000000
200000 00000 4 BMKT and sales YEARS Source WiTech
DGeneral and Administrative
100000
I:] 400000 4
0 T T T
1 P 3 4 5 200000 4 Urban Scenario
YEARS Source: WiTech ] . - - 2000000
1 2 3 4 5
. YEARS Source: WiTech ]
Urban Scenario 150000
1000000
3000000 = = Cumnulative Cash Flow-|
7 MHz
2500000 500000 4 —a— NPV - TMHz
v — — Cumulative Cash Flow-
2000000 0 3.5 MHz
m Rewenues Indicatore | —a— NPV - 35MHz
1500000 == OPEX Finanziario Valore -500000
— EETTA
w 1000000 ——CAPEX A -
PBP 3.32 anni 1ootoo
Cash Flow
500000 — — Cumulative Cash Flow] NPV -1500000
—=—NFY €1,067,439.68 YEARS
5 o Source WiTech
0 (quinto anno) D e
-500000
-1000000
YEARS Source: WiTech
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Le competenze

Competenze congiunte: marketing, tecniche, economiche
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DELL'UNIVERSITA DI PISA

________________________ | Definizione delle classi di utenza e relativa tipologia

' di servizi e modelli di pricing, obiettivi commerciali e
relative curve di penetrazione, investimenti in Marketing
e Sales

A : Dimensionamento della struttura di rete in termini di
Tecniche ! NOC, Struttura di Trasporto, Siti di Accesso e
———- ' configurazione Utente

' Economiche Analisi e definizione dei prospetti economici finanziari

o -
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Un esempio di Business Case
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Scenario applicativo G

v Citta di riferimento: Pisa

®_'®, ® AZIENDA SPIN OFF uJ
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v' Scenario infrastrutturale: Fixed Broadband Wireless Access

v’ Tecnologia utilizzata:

. Frequenza q Ar.npiezza
Tecnologia [GHz] Spettro Duplexing di banda
[MHz]
Fixed WiMAX 3.4-3.6 Licenziato FDD 3.5

(802.16 —Rev. 2004)

v Profili Utente: Residenziale, SME e Business

v’ Servizio offerto: Internet Broadband

All Rights Reserved
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- - Y 4 - e
Analisi dell’area geografica
g AN — individuare le MacroAree piu
<: . X7y appetibili in termini profittabilita
— dedurre informazioni utili per la
pianificazione della capacita e della
copertura (numero potenziale di
P — ‘ =B utenti, estensione dell’area
-Seatch AreaData——————— EvalitionDaa eografica, orografia del territorio
Tsotal ﬁuﬁnherif tF‘i:«cels: ’w T'IJ—:um:Jert of h'?acro Areas ’75 g g ! g
Tatal Area [sgkm]: IW Murnber of ahalyzed Pixels: ’W -
T otal Population [M.]: ’w NumberofassociatedPixels’% — deflnire un approprlato pia no
_M;oc;:'Tiaost:SAtrea[sqkm]| Ass.Alea[sqkm” Tot.Pop.[N.]lAss.Pop.[N.]l Scenari0| Ci~ e progettuale per minlmizza re iI time_
1 19.886 5680 E1772 20812 Urbano [ . . - -
2 204 sen Tt % Ruse M . to-market e ridurre gli sprechi di
L | 3 0927 0.08s 253 20 Furale B0 | | .
;é s 7% o s EEIIZlZ sz risorse
QH N Properties
b atrix Loading completed at 100 &
lrllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllll
< Indietro Avanti > | Annulla |

All Rights Reserved




LD 7och)

Wireless Technology

@, '@, O AZIENDA SPIN OFF
DELL'UNIVERSITA DI PISA
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Analisi della MacroArea

ZQR8 UROAR VI SwRD BEE 2T bl WL aB e AL b0 O s

¥ s —
wgan- W '9,: X ¥
I
& 5
—
—
&
b
e
—
MacroArea Properties
Area [sgkm]: 19.886 Service Acceptance Factar [%]: 100
Oversizing Factor [%]: 50
Fopulation [N ] Firrz D versiangFactor ]
SU Features
SeemErE Utbano Indoor Users [%]: 0
Outdoor Users [%]: 100
Cale: |
. S Capacity Demand
Broadband Services Diffusion [%]: 21
Duplexi FOD
p— Broadband ‘ireless Services Diffusion [%] a
Step: 3.5000 Dawn Link Capacity [mbpz] 0.000 ok
Usable Channel: Licenzes d Up Link Capacity [mbps]: 0.000 Cancel |

All Rights Reserved

I
WimAX

FORUM

MEMBER
COMPANY

analizzare le MacroAree da un
punto di vista socio-demografico

disporre di forecast previsionali
attendibili a breve/medio termine

analizzare il contesto competitivo
(wired e wireless)

definire in modo opportuno la
distribuzione tra SU indoor e outdoor

stimare correttamente le dimensioni
del mercato (il target utenti)

Focus: MacroArea 1




Wireless Technology
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Definizione dei profili utente

TEA : User Profiles Editing X

Add Profile | Remove Profile | Load Profiles | Save Profiles |

Residential Profile
SME Profile
Business Profile

e I — definire i possibili profili utente

Service lPricing Policy ]

Internet Down Link Inkernet Up Link.

Peak Information Rate (Mbps) 1.024 Peak Information Rate {Mbps) 0.512 —_— a n a I I ZZ a re I | m e rca to p e r Offrl re
Owerbooking Factor 50 Orwverbooking Factor 50 . . ag = .

Committed Info Rate (Mbps) Committed Info Rate (Mbps) S e rV I Z I CO m p et I t I V I

— definire un portofolio di servizi che
rispecchino le effettive esigenze degli
utenti, diversificandoli in funzione del
profilo considerato

Focus: Profilo Residenziale

QK
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Definizione dei

TEA : User, Profiles Editing

Add Profile | Remove Profile Load Profiles Save Profiles |

Residential Profile
SME Profile
Business Profile

e I — definire i possibili profili utente

Sepvice  Pricing Policy l

¥ Flat Rate [~ Traffic Rate

Percentage (%) ’— Percentage (%) ’— - a n a I I.Z-Za re I | m .e I:-C-a to p e r Offrl re
e [0 1| | sty () |— servizi competitivi
E |—
,—

ARFU ARFU

Walue {Currency) Walue {Currency)

Annual Variation Percentage (%) ’-5— Annual Yariation Percentage (%) — definire un portOfO“O di Se rViZi Che
oo ] sumee ] rispecchino le effettive esigenze degli
,—

. o | [smntcurams utenti, diversificandoli in funzione del
Annual Yariation Percentage (%) ’El— Annual Yariation Percentage (%) ’— p rofi I O CO n S i d e ra to

Walue {Currency) 10 Walue (Currency)
Annual Variation Percentage (%) |0 Annual Variation Percentage (%)

Focus: Profilo Residenziale

QK
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~— Macrodrea Name Macrodrea 1

i~ User Profiles Selection

| Residential Profile
|| SME Profile
v Business Profile

— =-a, User Profile Density:

Prafiles Percentage

— realizzare degli audit

Residentisl Profle. 85 %
SME Profile 10 %
Business Profile 5%

— consultare database relativi agli
indicatori territoriali (es. dati Istat)

Edit Liser P

__showGrph | . | — stimare una distribuzione reale tra
i diversi profili utente

User Profile Distribution .
= | Cancel
&

Focus: MacroArea 1
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Stima della capacita richiesta

TEA : Capacity Demand Evaluation

WiIiMAX: Business Case Model d

i [ Required Capacity
Ip Link {Mbps)
[ 1zt

Down Link (Mbps)
[ 1077

W TEA Capacity Demand Evaluation

stimare la fattibilita del portfolio di
servizi offerti nel contesto operativo

dimensionare correttamente la
richiesta di capacita dell’infrastruttura
di rete

CEX

< Back

Capacity Demand

W Legend
W Ugp Link
Dy Link

sy

Focus: MacroArea 1

Up Link

All Rights Reserved




S
QD 7o) WiMAX: Business Case Model d

Wireless Technology
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FORUM
Scelta della tecnologia
SU - RX Featuring rg|
R
e = — | — scegliere lo spettro in cui operare
Capacity [Mbz]: 873
I — Tawer [m]: 10 ] ) o . .
- — valutare i limiti di fisicita della
ttenuations: ] SU indoor Atteruation [dB]: 10.00 . . .
e = ” tecnologia (le prestazioni della
tecnologia dipendono fortemente
o . . .
- == e 3] dallo scenario applicativo)
Step [MHz): 3.5000 Tower [m]: ,720
P (el i ] Polarization: H H H H
o e www || CanIGIJ_uga e le CEISS”/ sUin funZ'one dei
] p— vincoli dettati dalla regolamentazione
oy T | | acoents (T8 spettrale e dal contesto operativo
NMMEMM@M Channel Re-Use Factor: 1 :I
\weight: 0250 || | MetCapacity [%]: 100
T Aftenuations: ’7200
< Indietro | Avanti > | Annulla |
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R’ L — considerare le location esistenti

— definire un raggio teorico medio per
ogni scenario

BTS Positioning

Positioning P: 1 Position Result

ETS Overlapping Factar: 02 1| Total BTS Mumber 18
Link BTS to Location: r

Number of BT5's moved to Location: 0
Link BTS according to DEM: v
Use Locatiors only - Mumber of BTS moved due to Orography: 13

BTS Geometric Positioning is now at 100 %

|7lllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllll
|'ETS Linking to Locations is now at 0 % |

BTS In-Sight Linking is now at 100 %
IENEERENEENEENENEENEENENEENEENENEENEENENEENEENENRENRNNENENR

@ Posizionamento geometrico

< Indietro Auvanti > Annulla
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2EEE YReAQAP SwRD BFF 2T bhlpbhama AL "

— analizzare i requisiti di copertura

— scegliere il modello di radio
propagazione

Coverage and Capacity Analysis E]

r Coverage Analysi
Coverage [£]
Thveshold Margi [ o A ’_?8 Pupuion ’—82

Search for BTS average Radius completed at 100 %
(lllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllll |

r Coverage and Capability Analysi
Coverage [%]

MNumber of Active BTS E Area: 1] Population 1] Analysiz

"BTS Capacity Analysiz iz now at 0 % |
BTS Coverage &nalysis completed at 100 2 C O p e rt u ra
(llllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllll I Display Caverage

£ ndietro | Levanti > | Annulla
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— analizzare sia i requisiti di copertura
sia i requisiti di capacita

— comprendere la complessita
dellinfrastruttura di rete

— definire un‘adeguata tempistica per
la realizzazione della rete

Coverage and Capacity Analysis

r Coverage Analysi
Coverage [£]
Threshold Margin [4B]: 10 Area: Ta Fopulation: 92 Analysiz

Search for BTS average Radius completed at 100 %
(lllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllll

r Coverage and Capability Analysi
Coverage [%]

Nurnber of Active BTS E Area: ’—59 Population; ’—82

BTS Capacity Analysis iz now at 100 %
(lllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllll |

T Copertura & Capacita

ENERENANANANENANANANENENANANNRRNANANANENRNAnEn ‘ I Display Coverage

£ ndietro | Levanti > | Annulla
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— -Inwvestment Definition
Study Period (vear)

Investment Start Time {month)
Discount Rake (%)

~Macrofrea Association -

1}

Macrofrea 1
Macrofres 2
Macrofrea 3
Macrofrea 4

Edit User Profiles

REEE

Edit Macrofrea Properties

Next = Cancel

All Rights Reserved

dimensionare

correttamente la finestra di
osservazione in funzione della
tipologia di investimento

pianificare in maniera oculata
lo start dell’investimento

stimare il discount rate
facendo riferimento ad
investimenti con un rischio
equivalente e con un tasso di
sconto noto
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'MEMBER
Caratterizzazione della MacroArea
— analizzare la tipologia dei profili
) - et s bt utente e comprendere la propensione
: degli utenti verso le tecnologie BWA
Business Profile ol
J— - Bass Diffusion Model: |
— B = propensione all'innovazione
Inkation Coeice [oce i — — = fenomeno del passa parola
Innovation Cosficient [0z — » start time
Penetration Start Time (manth) [
E=) — definire il roll-out dellinfrastruttura

o o =0 | a di rete sulla base della funzione di
i) penetrazione degli utenti
Roll-Out Start Time (manth) [T 0

Rall-0ut End Tirme (manth) 1z z: -
Linear Model:

 show Graph | N = start time
_x Il - = end time

Focus: MacroArea 1
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Penetrazione utenti e roll-out di rete —

TEA : Network infrastructure Roll-out € |||:|||
Metwork Roll-out for Urban Scenario Base Station
—
[
T
o
E
=3
=
—
Months

TEA : Users Penetration |Z||i”zl

Users Penetration for Urban Scenari

o

3110

86T
1634
721

. 301 3 e
%9 &5 21134 160 173 187
- - | . L]

ar & aar 2 aar 3 aar 4 wa
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MAX
R

verificare la correttezza della
tempistica di realizzazione
dell’infrastruttura di rete

stimare |'effettiva potenzialita della
MacroArea considerata

Focus: Scenario Urbano
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Bl TEA : Costs Of The Base Station

—— e i e — stimare le voci di costo
_ sulla base di audit con

produttori, operatori e
system integrator al fine di
| ottenere delle previsioni di
Sl ont e s i i3 spesa attendibili

Type of Location Brand New Il scenario Type Selection Load Costs | Save Costs

— valutare la dipendenza dei

\ — costi dalla tecnologia scelta

CAPEX ] arex |

i Log\& é’c&or*

Value {Currency)

Annual Reduction Percentage (%)

Passive Component {Currenc: v

Networking Elements (Currency)
S a P 500 Site Acquisition (Currency)

+ 18- , ’ Backbane Activation (Currency)
‘\‘______ r

Typs of Suppart

Support (Currency)

Backbone cost per Mbps - Monthly {Currency}) 60
Project (Currenc: 3} 4 3
Maintanance - Monthly (Currency’ 50 . .
3 - — revedere una riduzione
‘\1“‘ . ! — ® Site Lease - Monthly {Currency) 500
— i Ty

percentuale annua del
costo del settore logico
(crescita del volume e

p maggiore efficienza della
b g produzione)

Focus: Urban Scenario

All Rights Reserved
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Definizione dei CAPEX e degli OPEX

Bl TEA : Costs Of The Service Center per BS

{ERRER g opEX |

WiIiMAX: Business Case Model d

Load Costs Sawe Cosks

Nebworking Elements (Currency)

MM Software (Currency)
AAA Biling Software (Currency)
Implement ation fCurrency’

Backbone Activation (Currency)

Hardware for software platforms (Currency)

500

400

400

i

ULRRRE

Losd Costs Save Costs
capey TORER]
Backhoris - Manthy (Currancy) [0
Maintenance of Serwice Center - Montly (Currency) W‘
Maintenance of NS Softwars - Montly (Currency) I
Maintenance of AAA Eiling Software - Mantly (Currency) 100

All Rights Reserved

MAX
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stimare le voci di costo
sulla base di audit con
produttori, operatori e
system integrator al fine di
ottenere delle previsioni di
spesa attendibili

prevedere dei costi del SC
differenti per un nuovo
operatore e per operatore
gia esistente

Focus: Urban Scenario
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WiIiMAX: Business Case Model

Load Costs Sawe Cosks

- cneex | ore |
5L Equipment -
Yalue (Currency) s00
Annual Reduction Percentage (%) 10
Metworking Elements {Currency’ i
MMS Software (Currency) 3

TS
+18.1¢
;\“_‘——_

B TEA : Costs Of The Subscriber Unit

Load Costs Save Costs

—

| capex OPEX |

Installstion - One Time (Currency) 0
Maintenance of SU - Manthly (Currenc ) )
Maintenance of MMS Software - Monthly (Currenc ) o

Bk [ et concel |

All Rights Reserved

WimAX
FOR

UM
ME/ ,LJ“,

stimare le voci di costo
sulla base di audit con
produttori, operatori e
system integrator al fine di
ottenere delle previsioni di
spesa attendibili

valutare la dipendenza dei
costi dalla tecnologia scelta
e dal tipo di SU

prevedere una riduzione
percentuale annua del
costo della SU (crescita del
volume e maggiore
efficienza della produzione)

Focus: Urban Scenario




S
QD 7o) WiMAX: Business Case Model d

Wireless Technology

e o DE.“{-:‘ZENEDA SPIN OFF uJ i m n X
FOR

INIVERSITA DI PISA

UM
ME/ ,LJ“,

S e — stimare le voci di costo
i _ sulla base di audit con
produttori, operatori e

system integrator al fine di
ottenere delle previsioni di
S pun e - spesa attendibili

capey [OPEX"

Il — considerare i costi di

'ear 2 19%

- i licenza nel caso di
{ == - tecnologie che operano su

ear S 16 %

Veor 1 10% b d |' 1 t
ez 3% andae licenziate
Weard 7.5%

Weard 6%
i

IE3

==

ear S 5%

|l — prevedere una riduzione
et o : temporale dei costi G&A,

=== 4 MKT, Sales (maggiore
flessibilita e maturita del
business)

Focus: Urban Scenario
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WiIiMAX: Business Case Model
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Riepilogo dei risultati

— analizzare le previsioni di
spesa e valutare l'incidenza
di ciascuna voce di costo

Results (=] TEA : CAPEX Breakdown
| TEA Graphs

CAPEX Breskdown far Urban Scen

CAPEX ] OPEX ] Financial Analysis I PEP and NPY ] Network Rol-out ] Users Penatration ‘

(Uran el | Total |

CAPEX | Year 1 [ Year 2 [ Year 3 [ Year 4 [ Year 5
¥
[Total CAPEX 1859976.08 1576661.41 1180943.64 693465.95 369493.10 ] H H H H H
B z
ase Station 417300.00 0.00 0.00 0.00 0.00 :
Service Center 7050.00 0.00 0.00 0.00 0.00 5
Subscriber Unit 1535427.63 1479462.95 1085745.19 506267.49 272294.65

License Cost 9719845 9719845 9719845 9719845 9719845 fa tt l I ra to
OPEX [ Year 1 Year 2 [ Year 3 Year 4 Year 5 l

[Total oPEX 864847.08 1960845.38 2502611.03 2599706.74 2479456.08

Base Station 83379.06 157158.11 157158.11 157158.11 157158.11
Service Center 7200.00 14400,00 1440000 14400,00 1440000 . I N
Subscriber Unit 263607.85 438273.73 509609.98 510725.03 493059.83 TEA : OPEX Breakdown V a | l I ta re I a fa tt I b I | I ta
Marketing 127665.04 328624.92 407785.73 38348472 33608113 —
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sales 127665.04 328624.92 43497145 44739854 40329735 OB EX Brasidown for Brban Scensrla A

General & Admin 255330.09 69376371 978685, 75 1086540,04 1075459.61 s
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ancial Analys | Year 1 Year 2 | Year 3 Yeard Year 5 e

evenues 1276650.43 3651387.95 5437143.08 e391411.98 672162256 e ' H
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EBITDA 411802.35 1690542.57 2934532.08 a791705.24 4242166.48 E
CAPEX 1859976.08 157666141 1180943.64 69348595 359493.10 5 = N - -
Cash Flow “1448172.73 11388116 1753588.41 3098239.30 87267338 O p p O rt u n I ta d I b u S I n e S S
Cumulative Cash Flow -1448172.73 133429157 41529684 3517536, 14 7390209.52
NetPresent value  -1316520.66 122240400 95092.93 2211232.05 461585753 -
IRR (%) Hone Hone 14.04 6257 2,48 Che |a tecnologla BWA
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TEA : Financial Analysis

TEA : PBP & NPV Analysis

PEP & NPV Analvsis for Urban Stenaris
Financial Analysis for Urban Scenario Rewenues o

— valutare la sensitivita al
variare dei fattori critici
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Necessita dell’operatore di disporre di strumenti per analisi tecnico-economica
al fine di:

Analizzare gli scenari operativi di interesse

Valutare i limiti tecnologici e, una volta individuata la tecnologia,
scegliere i prodotti

Definire il proprio portafoglio di servizi offerti e le relative fonti di
ricavo

Valutare gli obiettivi di penetrazione utenti e di roll-out di rete
Valutare le voci di costo che concorrono al calcolo dei CAPEX/OPEX
Analizzare la congruenza economica e finanziaria

Valutare la sensitivita al variare dei fattori critici per la redditivita
dell'investimento

Ottimizzare i risultati dell’analisi mediante un processo di correzione
delle assunzioni
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